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La vida sigue y los negocios... también

Es imposible discutir que la economia va, claramente, a la baja, pero también es incontestable el hecho de
que son muchas las firmas y los empresarios de Castellébn que no solo salen adelante, sino que les va bien
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CASTELLON

Con mucho trabajo y no poco
espiritu emprendedor, el he-
cho es que abundan las empre-
sas castellonenses a las que en
estos dificiles momentos les va
bien. En su mayor parte, perte-
necen a sectores innovadores,
vinculados con la tecnologia, la
investigacién, pero también
hay ejemplos de eficiencia en
firmas con actividades tradicio-
nales que han encontrado su
férmula para mantenerse.

Este es el caso de Embutidos
Flor de Villahermosa, con sede
en Llucena. Su gerente, Juan
Flor, explica que, “sin euforia,
pero de momento nos va muy
bien, aunque la crisis esta ahi
y hay que andar con pies de
plomo para no tener proble-
mas de cobro”. En el caso de
esta firma, al menos parte del
secreto estd en que abarca todo
el ciclo. Embutidos Flor produ-
ce pienso, tiene granjas de por-
cino, matadero, secaderos,
fabrica de embutidos y una red
de diez carnicerias. Juan Flor
anade que “la demanda se
mantiene bien en nuestros
puntos de venta propios”.

En un dmbito muy diferente
se mueven Enrique Cataldn e
Ivan Moreno, los socios de Ofi-
mec. La empresa, ubicada en el
Vivero de Empresas de Cdmara
Castellén en Vila-real, propor-
ciona servicios de ingenieria en
arquitectura, sistemas eléctri-
cos, naves industriales y locales
comerciales. Moreno explica
que “nos va bien y creemos
que es, sobre todo, porque el
empresario mira mas el gasto
y, en vez de ir al proveedor,
busca el apoyo del ingeniero
que le ayude a tomar la mejor
decision y a reducir costes”.

También afincado en el Vive-
ro de Empresas de Cdmara,
Francisco Javier Félix, de Inno-
de, un especialista en sistemas
informdticos avanzados y basa-
dos en tecnologias libres, indica
que “tengo mucho trabajo,
porque me ocupo de un sec-
tor en el que hay cada vez mas
demanda de las empresas, que

»» Ingenieria > Enrique Catalan e lvan Moreno, en Ofimec.

»» llustrador > Sergio Guinot, en su despacho de Vila-real.

»» Informatica > Francisco J. Félix, trabajando para un cliente.
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Con sede en el CEEI Castellén,
la firma M Hunter explora, a su
vez, nuevos territorios, adaptan-
do su oferta a la situacién actual
en el campo del mdrketing a
través del moévil. Alejandro Cabe-
do, socio de la firma junto a José
Traver e Ivan Ferndndez, explica
que “creamos soluciones de
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Actividades tradicionales
y tecnoldgicas se
adaptan para competir

software para que las pymes
puedan hacer, por ejemplo, sus
propias campaiias de publici-
dad a través del movil; hemos
nacido como empresa en plena
crisis y lo cierto es que nos va
bien, cumplimos expectativas”.

En el dmbito cultural, dos
ejemplos mds. El ilustrador
cientifico Sergio Guinot, con des-
pacho en el Vivero de la Cdmara,
seflala que “ilustramos, por

ejemplo, libros de texto y es
una actividad que sigue ade-
lante, asi que parece que, de
momento, la crisis no nos to-
ca”. Por ultimo, desde la li-
breria Babel, Pere Duch sefiala
que “el negocio de las li-
brerias es mas estable que
otros e igual que no crecemos
mucho en tiempos de bonan-
za econdmica, las ventas se
mantienen ahora”. =




